
Nombre del negocio:

Propietario (a):

Identificación: C.C. No.

Dirección:

Ciudad Tele/fax

Tipo de solicitud: Activos fijos
AÑO MES DIA

Monto Solicitado

CODIGO : RGN01-10

FECHA DE APROBACIÓN: 15/10/2013

VERSIÓN:01

SISTEMA DE GESTIÓN DE CALIDAD

PROCESO GESTIÓN FINANCIACIÓN

MODELO PROYECTO 
DE INVERSIÓN

Capital de trabajo

Barrio

                 

UBICACIÓN DEL ESTABLECIMIENTO, PROYECTO O NEGOCIO

Dirección de Residencia

Dirección de electrónica

Expedida en: 

Nombre, Firma del Solicitante. / C.C.

1. INFORMACIÓN GENERAL DEL NEGOCIO

1.1 Describa claramente la ubicación del lugar donde se llevara a cabo la inversión, forma de llegar y

vías de acceso:

$ Fecha de Presentación

1.2 Breve descripción del objeto social del negocio (describa la actividad):

1.3 Descripción de productos y/o servicios::



2.2 Cuales son las necesidades a satisfacer en el mercado (sector donde desarrolla la actividad) ?

1.6 Como imagina su negocio en 5 años, aprovechando las oportunidades de crédito y
capacitación?

1.4 Describa la evolución de su negocio (orígenes y progreso):

1.5 Comente brevemente la experiencia que tiene en este tipo de negocio:
(incluya capacitación entrenamiento, formación recibida y tiempo de experiencia en el desarrollo de la actividad)

2. ESTUDIOS DE MERCADO

2.1 A que sector económico pertenece su negocio y como esta el sector?
(comercio, servicios, industria, agropecuario, alimentos, artesanía...)

2.3 Cuales son sus clientes, a quienes vende sus productos o servicios?



Fortalezas:

Debilidades

Fortalezas:

Debilidades

Puerta a puerta A domicilio Por catálogo Otros:

Artesanal Técnico

2.4 Cuales son las estrategias que usted utiliza para incrementar sus ingresos?
(como da a conocer su negocio o su bien o servicio)

2.5 Quien es su competencia?

2.6 Cuales son las Fortalezas y Debilidades de la Competencia?

2.8 Como establece los precios de venta?

2.9 Cual de estas modalidades de venta implementara en su negocio?

Mostrador

3.2 Usted y sus colaboradores tienen funciones claramente definidas?

2.7 Cuales son las Fortalezas y Debilidades de su Negocio?

3. ESTUDIO TÉCNICO

3.1 Describa el sistema de producción o servicio, de su negocio:
Mecánico Tecnología Avanzada



SI No

SI No

MES 1 

Observaciones:

MES 0(real) 

Para que funcione y actividades:

MES 3MES 2 DESCRIPCIÓN DE PRODUCTO 
O SERVICIO 

4.1 Determine proyección de venta para los primeros tres meses:

4. ESTUDIO FINANCIERO

3.3 El negocio tiene necesidades de personal?

3.4 Que condiciones legales cumple para desarrollar su actividad?
(registro INVIMA, licencias, certificados sanitarios, industria y comercio, cámara de comercio, RUT, bomberos, otros)

TOTAL

Costo mercancia para la venta

Costo de prestar el servicio

Arrendamiento

Servicios públicos

4.2 Determine proyección de costos para los tres primeros meses:

DESCRIPCIÓN COSTOS COSTOS DE MES 1 COSTOS DE MES 2 COSTOS DE MES 3

Salarios empleados

Salario propietario

Cuotas credito

Otros gastos

Total Costos



CANTIDAD

UNIDAD CANTIDAD

4.5 Relacione los equipos, maquinaria, materia prima, inventarios muebles y enseres que posee
actualmente, para el negocio o proyecto:

VALOR UNITARIO VALOR TOTAL

4.4 Cual es la utilidad actual y el porcentaje de ganancia?
Valor Utilidad= Valor ventas - Costos

% Utilidad = Valor Utilidad / Valor Ventas

(Para determinar la utilidad: En el numeral 4.1 Valor ventas mes 1, reste el valor total de costos en el numeral 4.3)

DESCRIPCIÓN

4.6 Elaborar un estado de los equipos, maquinaria, materias primas, mercancía que requiere y los
demás costos que harán parte de la inversión. (Adjunte cotizaciones para inversión en maquinaria, equipo y adecuación de

infraestructura)

DESCRIPCIÓN VALOR UNITARIO

Total Recursos Propios

VALOR TOTAL

5. ELABORE FLUJO DE CAJA POR EL TIEMPO DE VIDA DEL CRÉDITO PARA SOLICITUDES
SUPERIORES A 22 S.M.L.M.V.

TOTAL INVERSIÓN CON CRÉDITO


